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АНКЕТА КАНДИДАТА ПАРТНЕРА «БЕЛОГО СЕРВИСА»
	


                                                                   в городе:                                                            
Если Вы заинтересованы в получении статуса официального партнера в нескольких городах, просим Вас предоставить отдельную заявку на каждый город.

В одной заявке может быть указан только один город.

	1. Общие сведения о кандидате.

	1.1
	Название компании:

(Фактическое)
	     

	1.2
	Контактное лицо   (Ф.И.О.):
	     

	1.3
	Контактная информация тел.                               
	(-----)
	     
	факс:
	     

	1.4
	Дополнительные тел./факс
	Тел.#2
	     
	Тел.#3
	     

	1.5
	Электронный адрес  (e-mail):
	     
	     

	1.6
	Дата подачи заявки:
	--/--/----


	2. Сведения о Вашей компании

	2.1
	В каком году основана ваша компания
	--/--/----

	2.2
	Зарегистрированное название компании
	     

	2.3
	Организационная структура Вашей компании. 

(с указанием дочерних предприятий, филиалов, совместных предприятий или товариществ, участником которых является Компания, их торговые наименования, полные наименования, место создания/регистрации и отношения к Компании)
	     

	2.4
	Основной бизнес компании
	     

	2.5
	Список учредителей, укажите их доли
	ФИО
	Доля, %

	
	
	
	

	
	
	
	

	2.6
	Размер уставного капитала
	

	2.7
	Ф.И.О. генерального директора компании
	     

	2.8
	Ф.И.О. главного бухгалтера компании
	     

	2.9
	Зарегистрированный адрес компании   ___________          (Юридический адрес)
	Индекс:
	     
	Обл.:
	     

	
	
	Город:
	     
	ул.:
	     

	2.10
	Фактический адрес компании

(Почтовый адрес)
	Индекс:
	     
	Обл.:
	     

	
	
	Город:
	     
	ул.:
	     

	2.11
	Укажите количество сотрудников, в соответствии со штатным расписанием компании.
	------- чел.


	3. Опыт работы в автомобильном бизнесе

	3.1
	Является ли Ваша компания  официальным дилером? (укажите, каких марок и полный адрес)
	Бренд
	Адрес

	
	
	     
	     

	
	
	     
	     

	
	
	     
	     

	
	
	     
	     

	3.2
	Укажите кол-во автомобилей каждой марки, проданных Вашей компанией за последние 3 года.


	Бренд/Год
	2007
	2008
	2009

	
	
	Бренд 1
	     
	     
	     

	
	
	Бренд 2
	     
	     
	     

	
	
	Бренд 2
	     
	     
	     

	3.3
	Располагаете ли вы базой данных Ваших клиентов? Если да, то укажите количество клиентов в Вашей базе данных.
	------------ шт.

	3.4
	Укажите количество контактов владельцев постгарантийных автомобилей в Вашей базе данных
	------------ шт.

	3.5
	Укажите количество корпоративных клиентов в Вашей клиентской базе
	------------ шт.

	3.6
	Предоставьте план/карту города. На карте города укажите дилерский центр


	     

	3.7
	Предоставьте фото Ваших центров
	     

	3.8
	Принадлежат ли Вам указанные Вами здания центров и земля под ними или находятся в аренде. Укажите срок аренды
	     

	3.9
	Если Ваша компания имеет неавторизованные СТОА, укажите по каждому:


	полный адрес центра
	     
	     

	
	
	площадь СТОА
	     
	     

	
	
	количество подъемников
	     
	     

	
	
	количество парковочных мест
	     
	     

	3.10
	Предоставьте план/карту города. На карте города укажите СТОА
	     

	3.11
	Предоставьте фото Ваших СТОА
	     

	3.12
	Какие работы выполняет Ваша СТОА в настоящее время (Да/Нет)
	Слесарные
	Кузовные
	Ремонт топливных систем
	Ремонт АКПП
	Электрика

	
	
	     
	     
	     
	     
	     

	3.13
	Какова степень загрузки сервисной зоны при графике работы с 8-00 до 22-00 без выходных
	     

	3.14
	Какова степень загрузки СТОА по не гарантийным автомобилям
	     

	3.15
	Работает ли у вас сертифицированный/обученный импортером/представительством персонал? Если да, то какие программы обучения прошли слесарь-механики?
	     

	3.16
	Имеется ли при СТОА склад и магазин автозапчастей, укажите их площади
	     

	3.17
	Принадлежат ли Вам указанные Вами СТОА и земля под ними или находятся в аренде. Укажите срок аренды
	     

	3.18
	Предоставляет ли Ваша компания услуги trade-in? (Да/Нет)
	     

	3.19
	Укажите сколько лет в Вашем ДЦ реализуется программа trade-in
	            лет

	3.20
	Сколько автомобилей было реализовано по программе trade-in?
	2005
	2006
	2007
	2008
	2009

	
	
	     
	     
	     
	     
	     

	3.21
	Располагаете ли Вы базой данных Ваших клиентов по программе trade-in? Если да, то укажите количество клиентов в Вашей базе данных
	     


	4. Дополнительная информация о Вашем регионе.

	4.1
	Какое количество легковых автомобилей иностранного производства не старше 3-7 лет зарегистрировано в Вашем регионе?
	------------ шт.

	4.2
	Какое количество легковых автомобилей иностранного производства не старше 0-3 лет зарегистрировано в Вашем регионе?
	------------ шт.

	4.3
	Укажите, по убыванию количество зарегистрированных иностранных легковых автомобилей от 3 до 7 лет  в Вашем регионе, по моделям/брендам.


	Марка автомобиля
	шт.

	
	
	1
	     
	     

	
	
	2
	     
	     

	
	
	3
	     
	     

	
	
	4
	     
	     

	
	
	5
	     
	     

	
	
	6
	     
	     

	
	
	7
	     
	     

	
	
	8
	     
	     

	
	
	9
	     
	     


	5. Информация о финансовом состоянии Вашей компании  

	5.1
	Информация о финансовом состоянии Вашей компании
	
	2007
	2008
	2009

	
	
	Оборот, тыс. руб
	     
	     
	     

	
	
	Прибыль, тыс. руб.
	     
	     
	     

	5.2
	Укажите структуру инвестиционного капитала / долю собственных и заемных средств
	     


	6. Маркетинг 

	6.1
	Ваш предположительный маркетинговый бюджет на продвижение «Белого Сервиса» на локальном рынке на 2010 год составит (Да/Нет):
	600 000 руб
	800 000 руб
	1 000 000 руб

	
	
	     
	     
	     

	6.2
	Подтвердите свое согласие на рассылку информации о Белом Сервисе по своей клиентской базе данных для всех постгарантийных клиентов (Да/Нет)
	     


	7. Условия начала сотрудничества  

	7.1
	Подтвердите свое согласие с размещением первого минимально-необходимого заказа ликвидных запчастей и расходных материалов для паркообразующих моделей автомобилей
	     

	
	 
	

	
	 - для региональных городов в объеме 600 тыс. руб (Да/Нет)
	

	
	 
	

	
	 - для Москвы, Санкт-Петербурга, Казани, Екатеринбурга, Ростова на Дону, Краснодара, Нижнего Новгорода,  в объеме 360 тыс руб   (Да/Нет)
	

	7.2
	Подтвердите свое согласие на получение сезонных продуктов, в течении 2011 года, для развития проекта и предоставления качественных услуг клиентам Белого сервиса.
	

	
	 
	

	
	 - для региональных городов в объеме 172 тыс. руб (Да/Нет)
	

	
	 
	

	
	 - для Москвы, Санкт-Петербурга, Казани, Екатеринбурга, Ростова на Дону, Краснодара, Нижнего Новгорода,  в объеме 77 тыс руб   (Да/Нет)
	

	7.3
	Подтвердите свою готовность на получение диагностических форм для проведения работ, стоек под шины и измерителей глубины протектора на сумму 27 тыс. руб (Да/Нет)
	     

	7.4
	Подтвердите Вашу готовность выделить мастера-консультанта (обученного одним из ОЕМ) только на проект "Белый Сервис" (Да/Нет)
	     

	7.5
	Подтвердите свою готовность выделить отдельную телефонную линия для проекта «Белый Сервис»
	     

	7.6
	Подтвердите Вашу готовность согласовать мотивационную программу для мастера-консультанта.
	     

	7.7
	Подтвердите свою готовность проводить дополнительные клиентские мероприятия для своих корпоративных клиентов
	     

	7.8
	Подтвердите Вашу готовность представлять полный ассортимент продуктов Белого Сервиса, где поставщиком запасных частей выступает компания WLP
	     

	7.9
	Подтвердите Ваше участие в продажах автошин и готовность приобрести первоначальный заказ летних шин в самых популярных типоразмерах на сумму 190 тыс. руб, поставляемых компанией WLP
	     

	7.10
	Подтвердите Вашу готовность предоставить складские площади для хранения запасных частей (Если да, то укажите выделяемую площадь склада)
	     

	7.11
	Подтвердите Вашу готовность предоставить складские площади для хранения шин (Если да, то укажите выделяемую площадь склада)
	     

	7.12
	Подтвердите Вашу готовность приобрести мультибрендовый диагностический сканер фирмы-производителя BOSCH KTS 200
	     

	7.13
	Подтвердите Вашу готовность провести отдельное клиентское мероприятие для корпоративных клиентов
	     

	7.14
	Подтвердите наличие на сервисной станции сети Интернет, пропускной способностью не менее 1 Мгб/с
	     

	7.15
	Укажите название и платформу вашей сервисной программы
	     

	7.16
	Подтвердите совместимость вашей сервисной программы с системой 1С
	     

	7.17
	Подтвердите Вашу готовность провести отдельное клиентское мероприятие для корпоративных клиентов
	     


	8. Оснащение сервисной станции 

(укажите инструмент и оборудование, имеющееся на сервисной станции). 

	8.1
	Установка для заправки масла в ДВС (Есть/Нет)
	     

	8.2
	Установка для заправки трансмиссионного масла (Есть/Нет) 
	     

	8.3
	Установка для слива отработанного масла (Есть/Нет)
	     

	8.4
	Наличие общеслесарного инструмента (Есть/Нет)
	     

	8.5
	Мультимарочный диагностический сканер (Есть/Нет) (если есть укажите производителя и модель)
	     

	8.6
	Измеритель плотности технических жидкостей (Есть/Нет)
	     

	8.7
	Прибор для проверки герметичности системы охлаждения (Есть/Нет)
	     

	8.8
	Установка для замены тормозной жидкости (Есть/Нет)
	     

	8.9
	Прибор для проверки света фар (Есть/Нет)
	     

	8.10
	Стенд сход-развала с возможностью измерения углов установки колес 2-х осей включающий 4-х стоечный подъёмник (Есть/Нет)
	     

	8.11
	Стенд для балансировки колес (Есть/Нет)
	     

	8.12
	Станок для шиномонтажа (Есть/Нет)
	     

	8.13
	Прибор для зарядки аккумулятора/Пускозарядное устройство (Есть/Нет)
	     

	8.14
	Тормозной стенд (Есть/Нет)
	     

	8.15
	Стенд для проверки амортизаторов (Есть/Нет)
	     

	8.16
	Люфт-детектор (Есть/Нет)
	     

	8.17
	Прибор для проверки герметичности систем кондиционирования воздуха (Есть/Нет)
	     

	8.18
	Установка для заправки систем кондиционирования воздуха (Есть/Нет)
	     

	8.19
	Многофункциональный тестер электрических цепей (Есть/Нет)
	     

	8.20
	Прибор для зарядки аккумулятора/Пускозарядное устройство (Есть/Нет)
	     

	8.21
	Тестер АКБ (Есть/Нет)
	     

	8.22
	Стенд для проверки свечей зажигания (Есть/Нет)
	     

	8.23
	Стенд  для промывки топливной системы (Есть/Нет)
	     

	8.24
	Стенд для проверки и ультразвуковой очистки бензиновых форсунок (Есть/Нет)
	     

	8.25
	Тестер для проверки форсунок дизельных двигателей (Есть/Нет)
	     

	8.26
	Оборудование для сведения/разведения тормозных цилиндров, колодок, суппортов (набор) (Есть/Нет)
	     

	8.27
	Набор для снятия/установки барабанных тормозов (Есть/Нет)
	     

	8.28
	Инструменты для замены пружин и амортизаторов (комплект) (Есть/Нет)
	     

	8.29
	Набор съемников для снятия и установки ступичных подшипников (Есть/Нет)
	     

	8.30
	Набор съемников для снятия шаровых опор (Есть/Нет)
	     

	8.31
	Прибор для проверки натяжения ремней (Есть/Нет)
	           


	9. Дополнительная информация 

(о себе, о своей компании или иная другая информация, не попавшая ни в один из предыдущих разделов). 
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